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Anzai Commerce Company.



いま、この瞬間も
たくさんのクルマが走り、
国を支え、社会を動かしている。

人やモノを運び、
走ることの歓びを教えてくれるクルマ。

ともに走った距離は、
ともに過ごした時間でもある。

あきらめずに走りつづけるクルマと
一台のクルマを愛しつづける人のそばで、
僕たちもまた走りつづけている。

クルマと、ともに。
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クルマが好き。
それだけで、この仕事に就いた。
好きなことを仕事にできるって、
ちょっといい。
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旧いクルマって、やっぱりカッコイイ。
いつまでも走りつづけてほしい。
その思いを胸に、今日もお客様を訪問する。
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人と話すのは苦手だった。
でも、クルマとバイクのことだから、
話すことが苦にならない。

05



06



大きな会社じゃない。
だから僕は歯車にはならない。
売りたいところは、自分で見つける。
全国どこでも。
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趣味はドライブ、クルマいじり。
飲むといつの間にかクルマ談義。
結局みんなクルマ好き。
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自動車用
自動車ディーラーや自動車用品量販店、

専門ショップ向けに販売しています。
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From CanadaFrom U.S.A.

自動車用高性能オイルシーリング剤

DBF-4
DIESEL FUEL TREATMENT

「リキロン」を主成分にした高性能オイルシーリング剤です。
潤滑性とシール性を同時に発揮する特徴的な性能を持って
います。製造元はオイルセンターリサーチ社（Louisiana ,
U.S.A.）です。

ディーゼル燃料添加剤

ディーゼルエンジン内部を洗浄して、最適燃焼を実現する
軽油用添加剤です。製造元はPROLAB TECHNOLOGIES社
（QC. CANADA）です。
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工業用
風車やロボットアームといった

機械メーカー向けに販売しています。
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工業用潤滑補修剤

「リキロン」を主成分にした高性能、長寿命のシールグリスです。製鉄機械、大型地盤
改良機械、産業ロボット、風車などあらゆる分野で使用されています。
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箭柏 法子販売技術部 教育係
［ 2013年入社 ］

永く乗り続ける人を、
サポートする仕事。

　大学時代は農学部でバイオセラピーを専攻していたため、入社当初は車やメカに

ついての知識は皆無でした。しかし、会社が小さいために一人が担当する業務領域が

広いこと、努力した分だけ評価されるという点に魅力を感じて入社を決めました。

　営業職での採用でしたが、現在は事務や教育係としての業務も兼任しています。

営業の業務は週2回、担当エリアのディーラーを訪問して新規開拓をしているほか、

既存顧客には販売店が抱えている課題をヒアリングし、販促プロモーションを提案

しています。それ以外の日は、出荷依頼書の作成や伝票処理などを行い、営業業務を

フォローしています。また、4月からは教育係として後輩育成も任されています。優秀な

人材を育成することで、営業エリアを拡大することができるようになるため、やりがいの

ある業務の一つです。

　私たちが扱っている「PLUS91」は、カーユーザーの金銭的な負担を軽減できる

商品です。エンジン分解修理をする前に、添加剤を入れて様子をみるという安価な提案

ができるため、ユーザーとディーラーの信頼関係の構築にも寄与します。買い替えでき

ない、あるいは今の車に永く乗りたいというユーザーをサポートするため、私自身も

専門知識や営業スキルを習得しながら、会社とともに成長していきたいと考えています。
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横川 雅聡販売技術部 部長

　私たちの仕事は新しい事業をつくることではなく、既存のビジネスモデルを実行する

ことです。資料を送り、電話をかけて訪問する。特別な能力が必要な仕事ではありま

せん。もちろん、営業ですから結果を求められますし、思うようにいかないことや失敗する

こともあるでしょう。そんなときも、自分なりにモチベーションを高め、コツコツとやり続ける

ことが大事です。失敗してもめげずに続けることで、成功に結びつけるができるのです。

　私自身、営業の仕事に向いているとは思っていませんでしたが、「次はどうやって攻め

よう」とゲームを攻略するように続けていたら自然と結果がついてきたのです。結果が

ついてくると仕事がまた楽しくなる。乗り越えるべき課題があるから、営業の仕事は

面白いのではないでしょうか。

　上野の一角に構えた小さなオフィスからスタートした安斎交易ですが、年々業務を

拡大しており、近畿圏への進出を皮切りに全国展開を検討しています。まだまだ成長

途中ですが、組織が完成されていないからこそ、いろいろなことにチャレンジできるの

だと思います。車やバイクが好きな人、負けず嫌いな人、悔しさをバネに頑張れる人、

好奇心旺盛な人、そういう人たちと一緒にビジネスを次のステージに進めていきたいと

考えています。

未完成だから、
チャンスがある組織。
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会社概要
商 号

所 在 地

設 立

代表者名

資 本 金

決 算 月

業 務

株式会社安斎交易（Anzai Commerce Company.）

〒100-0004 東京都千代田区大手町1丁目5番1号
TEL.03-6269-9160（代）　FAX.03-3201-9166 

1975年9月18日

代表取締役　安斎三郎

3,000万円

6月

工業用特殊潤滑剤の輸入及び販売
自動車用シール潤滑剤の輸入及び販売
石油関連製品の輸入及び販売
輸入潤滑剤及び国産潤滑剤の輸出
上記に付帯する全ての業務

主な取引先
■工業用
JFEスチール（株）／住友重機械工業（株）／東京都下水道局／東京都
水道局／日立金属（株）熊谷工場／三井住友金属鉱山伸銅（株）圧延
加工事業部／三菱重工業（株）汎用機・特車事業本部　他240社

■自動車用
神奈川日産自動車（株）／関東いすゞ自動車（株）／（株）関東マツダ／
（株）神戸マツダ／埼玉トヨペット（株）／（株）車検館／ダイハツ東京
販売（株）／東京スバル（株）／東京トヨタ自動車（株）／東京日産自動車
販売（株）／トヨタ東京カローラ（株）／トヨタ部品東京共販（株）／日産
部品中央販売（株）／富士スバル（株）／（株）ホンダカーズ東京中央　
その他全国ディーラー

沿革
1975年

1976年

1981年

1983年

1994年

1995年

1996年

1997年

2000年

2002年

2004年

2005年

2006年

2007年

2008年

2011年

2012年

9月18日 設立

オイルセンターリサーチ（U.S.A.）極東地域正規販売店

韓国浦項総合製鉄（現POSCO）

PM-100 MILITARY GEAR OIL輸入販売開始

「PLUS91」オイルシーリング剤輸入開始

オートバックス PLUS91全国取扱開始

インターネットホームページ開設

社団法人日本トライボロジー学会 正会員

カナダPROLAB社 輸入開始
鈴鹿8時間耐久レース

「PLUS91」OILSEALANTボトルタイプ販売開始

東京スペシャルインポートカーショー出展

社団法人潤滑油協会 特別会員
東京スペシャルインポートカーショー出展

東京スペシャルインポートカーショー出展

東京スペシャルインポートカーショー出展

「PLUS91-SYN」合成油ベースオイルシーリング剤販売開始

DBF-4ディーゼル燃料添加剤 輸入開始

会社所在地を大手町へ移転

［ 50音順 ］


